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Юридическая готовность 
IT-стартапа к запуску
Чек-лист
1. Права на продукт
· С каждым сооснователем, сотрудником и подрядчиком оформлено отчуждение IP или служебное задание до начала работы над соответствующим элементом продукта.
· В договорах с фрилансерами и агентствами прямо предусмотрена передача исключительных прав на результат работы.
· Домены и товарные знаки зарегистрированы на юридическое лицо компании.
· Аккаунты в App Store, Google Play и других платформах зарегистрированы на компанию, а не на личный аккаунт основателя или сотрудника.
· Репозитории оформлены на компанию, а не на личные учетные записи.
· В соглашении между основателями закреплены условия выхода партнера из проекта, включая судьбу его доли в IP.
2. Команда и доступы
· В компании введен режим коммерческой тайны с конкретным перечнем охраняемых сведений: код, архитектура, клиентская база, методы разработки и др.
· В договоры включены условия о запрете на переманивание клиентов и коллег.
· В договорах предусмотрен обязательный возврат компании устройств и доступов при увольнении.
· Все договоренности об опционе или доле в компании зафиксированы письменно до начала совместной работы.
· Технические доступы к коду, серверам и учетным записям распределены между несколькими людьми.
· Технические доступы оформлены на корпоративные, а не личные учетные записи.
· На уровне корпоративных документов закреплено обязательное согласование крупных сделок, а также найма и увольнения топ-менеджмента.
3. Использование AI
· В компании введены письменные правила работы с AI-инструментами.
· Определено, какую информацию можно и нельзя загружать в публичные AI-сервисы.
· Проведен отдельный аудит открытого кода и лицензий, встроенных через AI-ассистентов.
· Для визуальных элементов, созданных нейросетью, определены применимые способы правовой охраны.
· AI-сгенерированный дизайн как правило не защищается авторским правом, при необходимости используется регистрация товарного знака.
· В NDA и трудовых договорах закреплен прямой запрет на выгрузку конфиденциальной информации во внешние AI-сервисы.
4. Бренд и домен
· Товарный знак зарегистрирован до запуска рекламной кампании и покупки домена.
· Проверена доступность названия домена во всех целевых юрисдикциях, включая сходные до степени смешения варианты написания.
· Домен и товарный знак зарегистрированы на юридическое лицо компании.
· При выходе на новый рынок настроен мониторинг лексически похожих доменов.
5. App Store, Google Play и другие площадки
· Приложение проверено на соответствие политикам площадки до подачи на размещение.
· Собран доказательный пакет авторства: договоры, макеты, история коммитов.
· Внутри команды назначен ответственный за оперативный ответ на жалобы, поданные через площадку.
· Зафиксирован регламент реакции на жалобы в течение суток.
· Отслеживаются изменения правил платформ применительно к юрисдикции разработчиков и конечным пользователям.
6. Персональные данные и подготовка к раунду инвестиций
· Процессы обработки персональных данных выстроены в соответствии с требованиями целевых юрисдикций, включая GDPR и аналогичные акты законодательства.
· Подготовлена data room.
· В data room собраны: цепочка прав на IP, доворы с командой, документы о регистрации доменов и товарных знаков, а также документы по обработке персональных данных.
· Проведен внутренний аудит юридической готовности компании за несколько месяцев до начала фандрайзинга.
· Выявленные юридические пробелы закрыты до начала due diligence со стороны инвестора.

Как оценить результат
После заполнения чек-листа проанализируйте пункты, на которые вы ответили «нет».
· Если «нет» по пунктам, связанным с правами на продукт
В первую очередь, оформите права на код, дизайн и другие элементы продукта с сооснователями, сотрудниками и подрядчиками и закрепите права за компанией.
· Если «нет» по пунктам, связанным с брендом и доменом
До публичного запуска проверьте название в целевых юрисдикциях и зарегистрируйте товарный знак и домен на юридическое лицо.
· Если «нет» по пунктам, связанным с AI
До дальнейшего использования AI-инструментов установите внутренние правила работы с ними и проведите отдельный аудит открытого кода и лицензий.
· Если «нет» по пунктам, связанным с персональными данными или инвестиционной готовностью
Не откладывайте исправления до начала фандрайзинга: проведите юридический аудит и заранее подготовьте data room.
Важно: отдельный критический риск может требовать внимания независимо от общего количества отрицательных ответов. Например, отсутствие оформленных прав на ключевой код или дизайн означает, что компания может не иметь подтвержденного права распоряжаться частью продукта.
Практика Arbitration & IT Disputes REVERA помогает IT-стартапам подготовить юридическую основу для запуска и роста: от оформления прав на продукт и проверки договоров с командой до IP due diligence, оценки рисков при выходе на новые рынки и подготовки к инвестиционному раунду.
Если хотите проверить, насколько ваш стартап юридически готов к следующему этапу, свяжитесь с командой REVERA.
Telegram: REVERA for Tech
LinkedIn: REVERA Law Group
Email: info@revera.legal
Website: revera.legal
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